
節電ガラスコート �� 万円施工店・施工営業店のおすすめ

個人住宅・マンション・店舗・オフィス向け 大幅コストダウン提案

新しい収益ビジネス
取り扱い
始めませんか？

h�ps://www.setsuden-g lass .net/



窓からの節電対策で地域貢献（地域密着店戦略へ参加しませんか？）

今までの問題点 これからは問題解決専門店！

NO.� 商品で差別化
高機能・多機能商品

地域密着
多くの方とコラボ

オンリーワン
商品・エリア No,� 店

全国統一ブランド化
メーカー合同販促

1 窓から省エネプランで他社との差別化展開！

2 今一番の電気代＝空調費削減提案で一点集中！

3 メーカーと合同で積極的に直接施工獲得営業が推進できる！

4 メーカー合同販促で地域企業・組織にアプローチできる！

5 省エネ対策専門店として全国ネットでブランディングできる！

6 メーカー及び全国ネットの合同販促によりコストを抑えられる！

7 （加盟後）省エネ商品のノウハウや営業方法をマスターできる！

8 メーカーとの協業なので市や地場銀行・企業との取引がしやすい！

1 他社と差別化のないものを販売している。どこも同じなため価格競争。

2 お客様が何でお困りかを把握していない、解決策を提案していない。

3 下請け中心。自分から積極的に、問題解決提案したことが少ない。

4 お客様向けのパンフレット、販促資料が充実していない。

5 何のプロショップなのか、専門店化されていない。

6 自社での施工獲得には限界がある。

7 専門的なノウハウをマスターするにはコストがかかる。

8 地場企業との取引がなかなか取れない。



節電ガラスコートを新規に取り扱いにあたって

初めに【節電ガラス .net】または、https://www.setsuden-glass.net/ で節電ガラスコートについて勉強をお願いしております。
スケッチでは、節電ガラスコートを新規に収益ビジネスとして取り組みたい方に事前にどういう取り組み方がリスクないか確認させていただきます。営業力
や、開発力がないのに、無駄な投資をすることがないようにしてください。

新規にビジネスを始める前に必ずチェックして下さい。



　　　　　節電ガラスコート �� 万円店加盟のメリット

他社遮熱材料が ATO に対し、スケッチでは CTO＋ITO を使い遮熱性能が �倍にアップ。にもかかわらず、塗りやすさも格段に良くなり、湿度に強く、
塗り斑が少なく、手直しができるため、塗装経験者の方であればスムーズに施工ができるはずです。実例として、大手チェーン店舗（���� 店舗）に対し、
�年間の夜間施工、雨や雪の中、外施工で問題がありませんでした。以前の商品では考えられない画期的な商品を是非一度、施工してみてください。今後
電気代がますます上がり、省エネ対策が大きなビジネスになります。さらに中古リノベ市場の大きなマーケットとして、特に窓ガラスの断熱対策が注目さ
れ、遮熱フィルムとの対抗・�㎡ � 万円以上の内窓サッシに対し、節電ガラスコートの１㎡１���� 円は、価格競争力も強いです。ここ �� 年で施工実施は
��� 万㎡以上になり、販促サポートも充実。実際に塗って頂くと、以前より塗りやすさと性能のよさに驚かれると思います。

今一番注目の省エネビジネスがわずか �� 万円でスタート

Q ��万円店に加盟するのはどんな人？　

�. 新規収益ビジネスとして初めて断熱ガラスコートを取り扱う方
�. 施工獲得用のWEB や LP・販促用の光学特性器・体感器セットを使い収益性の高い施工獲得を目指す塗装店・工務店
�. 企業内で多くの窓ガラスがあり、社員や関連会社に施工をマスターさせて、省エネを推進したい企業
�. 省エネコンサル会社・販売会社・取引先を多く持っている会社で、省エネ提案で施工取次収益を稼ぎたい会社
�. 自社や関連会社の省エネ・合理化・問題解決をできるだけコストダウンをし、収益ビジネスとして取引先に施工獲得を広げたい方
�. 施工を専門に展開したい方

工務店・施工会社・塗装会社・省エネコンサル会社など

Q ��㎡ ��万円セットを購入するのはどんな人？　

出来るだけコストを抑えながら自分で施工できるか試してみたい方

一番多いのは、自分の建物を持っている方が、できるだけコストを安くするために、プロに習いながら自分も一緒になって施工
するケースです。今回の �� 万円施工セットを購入すると、自社の窓ガラス �� ㎡施工する取り扱い研修 � 回が入っております。
塗装店等、自社で施工ができるかどうかのテストとして購入、施工店として参加するかの判断もすることができます。

販売組織図

材料販売
研修サポート
普及促進サポート

ユーザー：個人・小店舗・中小法人企業

体験チャレンジ！
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節電ガラスコート研修サポート店（��� 万円店）

本部：メーカー・東日本統括・西日本統括・販売促進部



節電ガラスコート施工店 ; 初期加盟費用



　初めての人でも、マニュアルにそって進めることでスムーズに展開できます。



節電ガラスコート �� 万円施工店加盟の流れについて

加盟検討�

研修サポートでの打ち合わせ２

まず最初に、[ 節電ガラス .net](https://www.setsuden-glass.net) にアクセスして、スケッチの事業内容や取り扱い商品を確認してください。
断熱ガラスコート（節電ガラスコート）の詳細を学び、資料やパンフレットをダウンロードしてお読みください。加盟案内書で分からない点があれば、
事前にスケッチにご確認ください。

- 初回セットの内訳及び納品を購入された場合、契約後 � ヶ月以内に納品されます。納品後は商品の確認を行ってください。
　�, 節電ガラスコートの WEB サイトの内容を勉強し、資料をダウンロードして読み込んでください。初回研修までに質問事項を用意してください。
　�, 貴社名で貴社施工獲得用の節電ガラスコートの LP を作成しますので、貴社メールにリンクを貼ってください。
　�, 初回の研修は商品知識と施工研修が含まれます。研修場所や日時はお申し込みの研修サポート店にて相談してください。参加人数は � 名ま      
　　でです。時間は ��:�� ～ ��:�� を予定しております。
　�, � 回目の研修は最初から最後まで施工を実施し、問題点を把握します。
　�, 追加研修は有償（� 万円）で、実際の施工現場で施工して、問題点を指摘し改善します。
　�, 実際の施工に関する疑問点や問題があれば、電話やメールで問い合わせて問題を解決し、作業を進めてください。

研修サポートでの打ち合わせは、お近くの研修サポート店で行います。そこで、加盟内容や商品、営業、施工などについて疑問に思われることは
すべて質問して解決してください。その後、社内で加盟について社員の方とコンセンサスを取ってください。担当者は � 名または � 名必要です。

  - 節電ガラスコートの施工店または施工営業店に加盟する旨をお問い合わせの研修サポート店に連絡します。
   - 加盟内容を確認し、不明な点があれば問い合わせ、十分に確認の上、契約してください。
   - 指定銀行口座に初回加盟金 ��.� 万円を振込みます。振込手数料は振込み元の負担です。

加盟手続き�

加盟後の流れ�



節電ガラスコート・WEB・販促戦略

各ウェブサイトを一度ご覧ください。詳細については、資料をダウンロードして勉強してください。

https://www.setsuden-glass.net/

節電ガラスコート施工獲得 LP

地場企業、店舗、戸建て住宅、マンションの窓遮熱・断
熱 UVカットによる快適リノベとして、LOW-Eガラス
にコスト・費用面で優位な点をポイントにアプローチ

節電ガラスコート；４５万円施工店加盟案内 LP

節電ガラスコートの施工店希望の方向けの加盟案内で
す。商品、販売促進ツールが一式セットになって、新規
に施工収益ビジネスを始めるに最適です。


